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Анализ строительной отрасли – 
что строим, как строим, где строим 

Григорий Алтухов, коммерческий 
директор ФСК «Лидер» 
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Темпы строительства недвижимости 
в Московской области, млн. кв.м. 
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Москва 
Московская область 
"Новая" Москва 

Более 120 новых проектов в 2015 году 

География новых проектов жилой 
недвижимости 2015 года 

На активной стадии строительства и продаж  
в Москве – более 300 проектов 
в Московской области – более 700 проектов 
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Показатели ФСК «Лидер» 

В 2015 году ФСК «Лидер» сдала более 500 000 кв. м 
недвижимости 
 
Из них: 
 
• 438 000 кв. м – жилые дома в Московском регионе 
• 15 500 кв. м – жилые дома в регионах  
• 63 500 кв. м – инфраструктура 

 

2014 год: ввод 520 000 кв. м недвижимости 
  оборот компании – 62 млрд. рублей 

Планы:  
2016 год – 520 000 кв. м 
2017 год – 650 000 кв. м 

Совокупный портфель проектов компании – более 4 млн. кв.м. недвижимости 
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Показатели ФСК «Лидер» 

 ФСК «Лидер» входит в ТОП-10 крупнейших девелоперов России на 
рынке жилья по рейтингу INFOLine Building Russia Top 
 

 8 место в рэнкинге крупнейших девелоперов России 2015 года по 
версии агентства «RAEX»(«Эксперт РА») 
 

 20 позиция рейтинга РБК «50 самых быстрорастущих компаний России 
2015 года» 
 

 96 место в рейтинге Forbes «200 крупнейших частных компаний России 
2015 года» 

  



Проекты 2015 года ФСК «Лидер» 
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Жилой дом «Дыхание», Москва 
UP-квартал «Олимп», Обнинск 

UP-квартал «Светлановский»,  
Санкт-Петербург 

ЖК «Новое Измалойлово-2», 
Московская область 
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Динамика структуры покупателей по способу оплаты на 
примере объектов ФСК «Лидер», Москва и МО 
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Динамика структуры покупателей по способу оплаты на 
примере объектов ФСК «Лидер», Москва и МО 
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Спасибо за внимание 


