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Сбербанк: крупнейший брокерский дом в России

¹ Совершают не менее одной торговой операции в месяц (по данным Московской биржи)

Брокерская платформа ПАО Сбербанк 

>1 млн
частных 

инвесторов 

>50 тыс.
активных 
клиентов¹ 

>1 трлн руб. 
активов
физ. лиц 
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Трансформация клиента брокерских услуг 

Средний возраст нового 
клиента 36 лет 
Это на 14 лет моложе  
клиента до 2018 г.

до 2018 2018-2019

29%

43%

28%

67%

27%

6%

29-39 лет

64-78 лет
44-59 лет
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Трансформация клиента брокерских услуг 

¹ Сегменты «Активный возраст» и «Пожилые» 

Растет доля сегмента 
МАСС в новых клиентах 
Доля сегмента 
Молодежный выросла 
в 3 раза за последний год 

до 2018 2018-2019

41%

22%

10%

9%

22%

3%

32%

15%

46%

Остальные¹
Молодежный

VIP
Mass Affluent
Mass
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Трансформация клиента брокерских услуг 

Новые клиенты более 
консервативны: 
инвестируют 
преимущественно
в облигации 

47%

53%

28%

72%

17%

83%

2019до 2018 2018

Консервативные 
инструменты

Высокорискованные
инструменты
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Основа продуктовой стратегии: расширение предложения 
облигаций и  внедрение сопутствующих сервисов 

Развитие  линейки 
инвестиционных облигаций 

Сбербанка

Продвижение первичных 
размещений облигаций  среди 
частных инвесторов

Создание линейки 
структурных облигаций 

Привлечение частных 
инвесторов в инфраструктурные 
проекты через выпуск облигаций 

Продуктовая 
стратегия

Продуктовая 
стратегия


