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системно значимый 
банк России 

более 7 000 
платежных терминалов 

более 1 100 
банкоматов 

131 офис 

№7 
среди банков 

России 
по величине активов  

и капитала 

более 9 800 
сотрудников 

1 700 000 
розничных 
клиентов 

более 15 000 
корпоративных 
клиентов 

О банке 

BB долгосрочный 

рейтинг дефолта 

B краткосрочный 

рейтинг дефолта  

b+ рейтинг 

устойчивости 

4 рейтинг 

поддержки 

Прогноз - 

«Стабильный» 

BB- долгосрочный 

кредитный рейтинг 

контрагента 

B краткосрочный 

кредитный рейтинг 

контрагента 

Прогноз - 

«Стабильный» 

Ba3/NP - 

долгосрочный 

рейтинг по депозитам 

в рублях и 

иностранной валюте 

Прогноз - 

«Стабильный» 
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Кредит покупателю: варианты структуры 

Экспортер 

Покупатель 

Товар Платеж 
• по факту 
• отсрочка 

Банк экспортера 

Банк покупателя 

кредит 
банку 
покупателя 
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прямой 
кредит 1 

Гарантия 
исполнения 
кредита 

кредит под 
банковскую 
гарантию 

2 

расчеты 

расчеты и  
лимит 

все виды 
могут быть 

застрахованы 
в ЭКСАР 

страхование 
кредита 



потребность в отсрочке  
на срок реализации 

регулярные закупки у  
большого числа  
российских поставщиков 

Примеры реализации проектов 

Заемщик:  

СНГ 

крупная розничная сеть 

иностранный покупатель 

Регион:  

кредит покупателю 

транши против отгрузочных документов 

Сумма лимита:   10 млн евро 

Срок траншей:   до 120 дней 

высокие ставки  
на внутреннем рынке 

Решение по финансированию 

субсидируемая ставка 

поддержка 50 экспортеров (МСП) 

через 1 договор 

экспортеры уверены  

в источнике оплаты за товар 

дорогой / недоступный  
торговый кредит от экспортеров 

экспортеры получают оплату с 

минимальной отсрочкой 
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конкурентное предложение из 
Китая с дешевой отсрочкой  

российские поставщики не 
предоставляют отсрочку 

Примеры реализации проектов 

Заемщик:  

СНГ Регион:  

кредит покупателю под гарантию местного банка 

(транши против отгрузочных документов) 

Сумма лимита:   500 млн руб 

Срок траншей:   до 120 дней 

высокая стоимость 
финансирования внутри страны 

Решение по финансированию 

дешевое финансирование в рублях 

конкурентное предложение по отсрочке 

быстрое принятие риска на банк 
высокая волатильность 
национальной валюты 

экспортеры продолжают  

торговать без отсрочки 

крупный автодилер 

иностранный покупатель 
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лидер  
розничной  
торговли  
в Белоруссии 
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Условия сделки 

Сроки привлечения 
• Транш А: 38 месяцев 
• Транш Б: 60 месяцев 

Кредитные линии 
• Транш А: RUB 500 млн. 
• Транш Б: RUB: 3 000 млн. 

Назначение Общекорпоративные цели 

Уполномоченные 
ведущие организаторы 

МКБ, ГПБ 

Кредитный 
управляющий 

МКБ 

Агент по 
документации 

ГПБ 

Привлечение долгосрочного необеспеченного 
финансирования подтверждает прочные позиции 
«Евроторг» как надежного, высококачественного 
заемщика с проработанной стратегией, 
эффективной бизнес-моделью и значительным 
потенциалом для будущего роста 

 
Андрей Зубков 

Генеральный Директор «Евроторг» 

 

“  

“ 

Синдицированный кредит ООО «Евроторг» 

«Евроторг» в настоящее время является одним из 
лучших заемщиков Белоруссии, лидером в 
сегменте розничной торговли продуктами 
питания. И мы, безусловно, заинтересованы в 
продолжении сотрудничества 

 
Александр Казначеев 

Заместитель Председателя Правления МКБ 

“  

“ 

Примеры реализации проектов 

август  
2019  : синдицированный  

кредит 

3,5 млрд руб 

60 месяцев 

Организатор 
Первоначальный кредитор 
Кредитный управляющий 

МКБ 



Импортный факторинг 
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оказание белорусскому экспортеру /экспорт-фактору 
услуг по принятию риска неплатежа российского 
покупателя, под уступку денежного требования для 
обеспечения отсрочки платежа по контракту 

Принятие риска неплатежа, 
Обеспечение отсрочки по контракту, 

Администрирование платежей 

Покупатель Поставщик 

Импорт-
фактор 

Денежное 
требование 

(уступка) 

Товар Истребование задолженности – 
ответственность Банка 

Основные 
особенности 

Привлечение Экспорт-фактора  
в рамках правил международной 
организации FCI 

Досрочный 
платеж 

Экспорт-
фактор 

выплата в случае 
неплатежа 
Покупателя 

Предъявление 
требования 

(на случай 
неплатежа) 

Платеж по 
истечении 
отсрочки 

по получении 
средств от 

Покупателя 

отсрочка 
платежа 

Вознаграждение – за счет 
Экспорт-фактора 

Верификация поставок в рамках 
контракта  
(по запросу Экспорт-фактора) 

уступка 
rules & network 

fci.nl 

опция: 



Покупатель запрашивает 
длительную отсрочку 

Примеры реализации проектов 

Поставщик:  

Крупный производственный холдинг, 

Россия 

Крупный поставщик алкогольного 

полуфабриката из стран СНГ 

Покупатель:  

Международный факторинг без регресса на 

поставщика 

Сумма лимита:   до 30 млн. долларов 

Срок отсрочки:   до 240 дней 

Высокие ставки 
финансирования на 
внутреннем рынке 

Решение по финансированию 

Закрытие дебиторской задолженности 

Безрегрессное финансирование на 

весь срок отсрочки 

Финансирование без отражения долга 

на балансе и без залога 

Финансирование в лимите дебитора 

Ключевой покупатель 
(высокая доля в портфеле) 
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Хорошее финансовое 
положение покупателя 



Экспортный факторинг 
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оказание российскому экспортеру услуг по работе с 
дебиторской задолженностью, включая 
финансирование отсрочки платежа, под уступку 
действительного денежного требования по контракту 

Финансирование, 
Закрытие риска неплатежа, 

Администрирование задолженности 

Экспортер Покупатель 

Экспорт-
фактор 

Денежное 
требование + 
отгрузочные 
документы 

Товар 

Безрегрессный факторинг 
(закрытие риска неплатежа по 
денежному требованию) 

Истребование задолженности – 
ответственность Банка 

Дополнительные 
возможности 

Привлечение Импорт-фактора  
в рамках правил международной 
организации FCI 

Страхование факторинга в ЭКСАР 
(по поставкам продукции РФ) 

Досрочный 
платеж 

Платеж по 
окончании 
отсрочки 

Требования в 
случае 

неплатежа 

Импорт-
фактор 

опция: 



необходимость перехода на 
отсрочку платежа 

большое количество 
регулярных отгрузок 

Примеры реализации проектов 

Экспортер:  

Германия, Дания, Италия, 

Нидерланды, Польша, Франция, 

Чехия, США 

Деревообрабатывающее производство 

Страны  

поставки:  

Экспортный факторинг без регресса под FCI 

Сумма лимита:   6,5 млн евро 

Срок отсрочки:   до 180 дней 

неготовность к привлечению 
кредитов на свой баланс 

Решение по финансированию 

закрытие риска неплатежа 

субсидируемая ставка  

для досрочных платежей 

централизованное управление 

дебиторской задолженностью 

финансирование в лимите на дебиторов 

риск неплатежа  
при переходе на отсрочку 
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Субсидирование экспортных кредитов 

крупные предприятия МСП 

Сбор и 
проверка 
документов 

Экспертиза по 

управлению риском 

управлению денежными потоками 

условиям экспортных контрактов оптимизация 

стандартизация 
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Основные условия Постановления 191 

Минимальный размер процентной ставки: 

Валюта кредита:  Период субсидирования: 

инвест 

проекты 

до  
 

лет 10 
до  

  

лет 5 
экспортные 

проекты 
EUR USD RUB иные 

Сумма финансирования по контракту: 

до  

 
млрд 
60 

до 
  

млрд 30 
инвест 

проекты 

экспортные 

проекты 

при сроке > 2 лет 

не более 85% контракта (для нерезидентов) 

Ставка субсидирования: 

4,5% 
годовых 

только с КППК 

кроме пост-экспорт 

работы, услуги 

ставка в рублях ставка CIRR 

LIBOR 

EURIBOR 
соотв. 

fix 

float 



Отрасли и лимиты государственной поддержки 
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2019 2020 2021 

3,10 млрд руб 2,67 млрд руб 8,06 млрд руб 

Бюджет программы (сумма субсидий): 

Машиностроение 

Химическая 
промышленность 

Металлургия 

Лесопромышленный 
комплекс 

Фармацевтическая 
промышленность 

Легкая 
промышленность 

40%  
бюджета 

15%  
бюджета 

15%  
бюджета 

14%  
бюджета 

6%  
бюджета 

3%  
бюджета 

7%  
бюджета 

Прочие  
отрасли 


