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Доказанная высокоэффективная бизнес-модель

Доля рекуррентных
продаж ’22(4)

50%

Лидирующий игрок на российском ИТ-рынке

Ключевой проводник цифровой трансформации клиентов

Собственных услуг и решений 
по цифровой трансформации

Полный набор

Ведущих 

ИТ-производителей

>5 тыс.

30
Лет в центре цифровой 

трансформации
Высококвалифицированная 

команда ИТ-специалистов(2)

7,2 тыс.№1
В области информационных и 

коммуникационных технологий(1)

~100 тыс.

B2B-клиентов 

различных отраслей(3)

Рентабельность собственных 
решений по валовой прибыли ‘22

55%12,3 млрд руб.

Валовая 
прибыль ‘22

Источник: Данные Компании, индустриальный отчет компании Б1, RAEX  (данные отображены на конец 2022 года, если не указано иное)

Примечания: (1) В 2022 г. согласно рейтингу RAEX по выручке от деятельности в области информационных и коммуникационных технологий; (2) По состоянию на 30 июня 2023 г.; 

(3) Уникальных клиентов в CRM системе за 2020-2022 гг.; (4) Рекуррентный оборот определяется как сумма оборота по подпискам, перепродаже облачных сервисов и облачными сервисами 

Софтлайн, так как контракты в этих продуктовых сегментах обычно являются долгосрочными
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Серия 001Р (10 млрд руб.)

001Р-01

Серия 002Р (15 млрд руб.)

2,7 млрд руб.

1 092 дня

11,0%, полугодие

Погашен

ВВВ

Финансирование 

текущей 

деятельности

Амортизация - да

001Р-02

1,0 млрд руб.

1 092 дня

11,0%, полугодие

Погашен

ВВВ+
Финансирование 

текущей 

деятельности

Амортизация - нет

001Р-03

1,35 млрд руб.

1 001 день

11,0%, квартал

Погашен

ВВВ+
Финансирование 

текущей 

деятельности

Амортизация - нет

001Р-04

4,95 млрд руб.

1 156 дней

8,9%, квартал

В обращении

ВВВ+
Финансирование 

текущей 

деятельности

Амортизация - да

002Р-01

6,0 млрд руб.

1 001 день

12,4%, квартал

В обращении

ВВВ+

Развитие и M&A

Амортизация - нет

002Р-ХХ

21.12.2017 26.12.2018 23.04.2020 23.10.2020 26.05.2023
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Софтлайн – история роста. Чтобы показывать действительно серьезный 

рост, необходимо использовать финансовый рычаг, а также проводить 

M&A. 

Есть два варианта фондирования: долговое и акционерное. Когда долговое 

уже использовано, компания начинает задумываться над IPO….

• Привлечение акционерного 

капитала от DaVinci

• Получение мезонинного 

финансирования от Совкомбанка 4 

млрд руб.)

• Практически единственная 

российская ИТ-компания, 

получившая кредитный рейтинг от 

международного рейтингового 

агентства S&P – B stable (отозван в 

связи с санкциями против РФ)

• Выпуск 001Р-02

•Получение 

кредитного 

рейтинга от Эксперт 

РА – ВВВ 

стабильный

•Выпуск 001Р-01

•Получение 

кредитного 

рейтинга ВВВ+ 

стабильный

•Выход на IPO на 

LSE и MOEX –

SFTL

•Капитализация 

$1,5 млрд

•Разделение 

Softline на 

Софтлайн и 

Noventiq

•Выпуск 001Р-03

•Выпуск 001Р-04

•Выпуск 002Р-

01

•Выход на IPO

• SPO

2023
2022

20212020
2018

2017



Высокодоходные облигации

6

Комментарии

 Доходность облигаций Софтлайн находится в 

диапазоне 14-16%, что соответствует 

показателям крупных компаний с высоким 

кредитным рейтингом («ВВВ+» - «АА+»)

 Доходность высокодоходных облигаций - 20% 

и выше («ключевая ставка+5%»)

Самолет (A)

Whoosh (A-)Каршеринг (A+)

G-Group (BBB+)

ТГК-14 (BBB+)

Аэрофлот (A+)

ЕвроТранс (A-)

Борец (A+)

Setl Group (A)

Якутская ТЭК (A) Софтлайн (BBB+)

Селектел (A+)

Ураллизинг (A)

Трубная металлургическая компания (A)

ЛСР (A)

Ювелит (A-)

ВИС Финанс (A)

Восточная Стивидорная компания (AA)

Синара-Транспортные Машины (A)

НоваБев (AA-)

Уральская Сталь (A)

Почта России (AA+)АФК "Система" (AA-)

Автодор (AA)

Новотранс (AA-)

ИЭК ХОЛДИНГ (A-)

ВымпелКом (AA-)

ГТЛК (AA-)

О'КЕЙ (A-)

Первый контейнерный терминал (AA)

Балтийский лизинг (AA-)

Газпром капитал (AAA) Росагролизинг (AA-)
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Дюрация

20,0%

Облигации вышестоящих эшелонов




