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- Ключевая роль инвестиционного советника – это 
создание стоимости бизнеса. 

Эрик Найман 
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

 

 

 

Подготовка бизнеса к продаже/привлечению 
инвестора 
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

 

 

 

Оценка бизнеса 
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

 

 

 

«Упаковка» бизнеса 
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

 

 

 

Определение потенциальных инвесторов  
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

 

 

 

Информирование потенциальных инвесторов об 
инвестиционной возможности 
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

 

 

 

Формирование индикативной  

цены сделки 
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

 

 

 

Сопровождение Due Diligence 
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Согласование окончательных условий сделки на 
основе результатов Due Diligence 
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 
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ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

 

 

 

Участие в подготовке юридической документации по 
сделке. Координация «закрытия» сделки 
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РЕЗУЛЬТАТ РАБОТЫ 
ИНВЕСТИЦИОННОГО СОВЕТНИКА 

• Создание стоимости бизнеса 

• Создание премии к стоимости бизнеса  

• Монетизация стоимости бизнеса/проекта 

• Сохранение конструктивных отношений между 
сторонами 

• Сохранение операционных/финансовых 
показателей бизнеса 

• Снижение рисков, связанных с деятельностью после 
привлечения инвестора. 
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