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Источник: данные компании

Примечания: (1) Рынок промышленной автоматизации, электро- и светотехнического оборудования, с НДС; (2) По стандарту IFRS 16; (3) Показатель за последние 12 месяцев по состоянию на 30.06.2024 г.

Выпуск облигаций с привлекательной 

текущей доходностью

Стратегия роста, совмещающая органический 

рост и поглощение других игроков

Выпуск облигаций 

в обращении

2 
млрд руб.

Кредитный рейтинг

ruA-~30%
Средняя доля 

розничного спроса

>50%
Доля локализованной 

продукции

>350

Объем выпуска на 

российских заводах в год

млн изделий

11

Производственных

площадок

Современные диверсифицированные 

производственные мощности

10х
Рост выручки

 с 2010 г. по 2023 г.

7
Количество сделок 

M&A с 2017 года

 

~10%
Доля Компании на 

целевом рынке(1), 

2023 г.

#1
Игрок по размеру 

выручки в 2023 г. 

Крупнейший игрок на масштабном рынке

с потенциалом дальнейшей консолидации

Выручка

6м‘24 LTM(3)

47,8
млрд руб.

EBITDA

6м‘24 LTM(3)

22%
СГТР’21-23

8,3
млрд руб.

>30 тыс.

SKU

в каталоге

Кол-во

клиентов

>45 тыс.



Создание компании.

Организация 

дистрибьюции

импортной 

электротехнической

продукции

Организация 

собственного

производства

 в г. Ясногорске,

Тульской области

Ребрендинг

и изменение 

коммерческой политики, 

формирование

дистрибьюторского клуба 

Открытие собственного

склада и офиса

в Москве

Создание бренда ONI

в сегменте 

промавтоматизации

Запуск нового бренда 

ITK в сегменте 

телекоммуникации

Объединение торговых 

марок IEK, IEK Lighting, 

ITK, ONI под единым 

брендом IEK GROUP

Начало строительства 

производственного 

комплекса в 

Новосибирске

Приобретение 

светотехнического 

завода LEDEL, одного 

из лидеров на рынке 

проектного света

Приобретение 

компании «МПС 

софт» – 

разработчика

ПО MasterSCADA, 

лидера рынка 

SCADA-систем в 

РФ

Приобретение 

российских 

активов 

французской 

компании 

LEGRAND GROUP

Приобретение 

светотехнического 

завода FEREKS, 

лидерство на рынке 

светотехники. 

Приобретение 

компании «Текфор». 

Выход на рынок 

солнечной энергетики 

(NEOSUN)

Наша стратегия роста

1
Развитие 

комплексных 

предложений 

для заказчиков

Цифровизация 

на всех уровнях2
Развитие единой 

системы 

логистики и 

складов3
Развитие работы с 

партнерами и 

создание 

кадрового резерва4
Локализация 

продукции и 

модернизация 

производств5

Подтверждение 

рейтинга Эксперт РА

на уровне ruA-



ПОКАЗАТЕЛЬ млн руб. 2022 2023 6М2023 6М2024 Изм,%

ВЫРУЧКА 35 772 44 706 19 382 22 507 +16%

EBITDA 4 611 5 514 3 502 6 302 +80%

ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ 2 377 2 813 2 005 3 981 +98%

ЧИСТЫЙ ДОЛГ 6 477 11 317 7 224 13 556 +72%

ЧИСТЫЙ ДОЛГ/EBITDA 1,40X 2,05Х 2,05X 2,15X +0,1Х
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