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Мы строим  
города, в которых 
хочется жить!

→ �ГК «А101» является 
Застройщиком № 1 
Комплексного развития 
территорий

→ �Проекты Прокшино 
и Скандинавия в Московском 
регионе считаются самыми 
продаваемыми и по итогам 
2025 года считаются лучшими 
ЖК в Новой Москве

→ �По данным ЕРЗ мы входим 
в ТОП 10 застройщиков России 
по объему строительства

→ �Проекты ГК «А101» по объемам 
продаж входят в ТОП-3 
застройщиков в московском 
регионе
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3 ДАННЫЕ ПО ИПОТЕЧНЫМ ПРОДАЖАМ В ГК «А101»

20%  
Средний первый взнос 

2-2,5 млн ₷

10 млн ₷
Средняя сумма кредита

25 лет
Средний срок кредита

70%

Структура сделок по ипотеке:

Параметры  
по ипотечной сделке:

90%
Семейная  
ипотека

2%
Военная 
ипотека

8%
Стандартные 
программы

Доля  
ипотеки



4 ПОРТРЕТ ИПОТЕЧНОГО ПОКУПАТЕЛЯ

Отраслевая принадлежность ТОП 3:
1. Оптовая и розничная торговля
2. IT сфера
3. Наука и образование

Социальный статус:

Доход  
заемщика

Наличие доп. кредитов:

180 ТЫС. ₷
медианный размер дохода

62%
женаты 

4%
гр.брак 

8%
в разводе

26%
не женаты

Возрастная группа:

5%
18-24 

4%
55+

16%
45-54

43%
35-44

32%
25-34

42%
до 3 

25%
нет

14%
5+

19%
3-5



5 КЛЮЧЕВЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ ПРОДАЖ 2026 г.

Рыночная 
ипотека

Семейная 
ипотека 

Рассрочка 100% оплата



6 ПРОГНОЗ НА 2026 г. ПО ИНСТРУМЕНТАМ ПРОДАЖ

75% 75%

20%

5%

ИПОТЕКА СЕМЕЙНАЯ 
ИПОТЕКА

РЫНОЧНАЯ 
ИПОТЕКА

ВОЕННАЯ 
ИПОТЕКА

15%РАССРОЧКА

10%100% 
ОПЛАТА
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Вконтакте ТелеграмРустам  
Азизов
Директор по ипотечным продажам 
и внедрению финансовых 
инструментов ГК «А101»

КОНТАКТЫ


