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НИКОЛАЙ РУЗАЙКИН
20 лет опыт работы на финансовых рынках

Компания БКС Открытие Газпромбанк

Mindrock Capital VC N1broker

Создаю и развиваю команды 
на финансовых рынках

Спикер РБК ТВ, 
инвест конференций
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N1BROKER

Лицензия №3.2.251/21
от 13.06.2023 Партнер

Береке Банка
выдана Агентством
Республики Казахстан
по регулированию и развитию
финансового рынка (АРРФР)

ТОП-5
в Казахстане

AUM

$150M

Фокус на 

Affluent / HNWI

Вышли
на операционную
безубыточность

за 2 года

Единственный
в Казахстане брокер
с собственным
Structured Product Desk 
(Derivative Desk) 
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СТАВКА
НА ДЛИННУЮ
ДЮРАЦИЮ

Рекордно высокая ставка
ФРС за 20 лет

Высокая вероятность снижения
на среднесрочном горизонте 

Максимальный эффект -
бонды длинной дюрации

Максимальная ставка
по USD-депозитам в РК 1%
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“КАКАЯ ДОХОДНОСТЬ
У ВАШЕЙ ПРОГРАММЫ?”

Оказалось мы конкурируем
с полисами ИСЖ

Люди привыкли мыслить сроком 
продукта, доходностью за срок 

Форм-фактор Структурного продукта
очень похож на ИСЖ

Запустили годовалый продукт
на Treasuries (эмитент Marex)

Закрыли спрос сегмента 
“квази-депозитчиков”

Для текущей экономической ситуации инвестирование
в облигации является гарантом сохранения и приумножения 
капитала, ввиду надежности актива.
Более того прогнозируется снижения ставок ФРС, что 
увеличивает доходность с облигаций на ближайший период.
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Поняли, что есть сегмент клиентов 
любителей ВДО с доходностью 8-10% 

Мы с запустили продукт с купоном 8-15%
на ту же идею (с условной защитой), но с плечом 

СТАВКА НА ДЛИННУЮ 
ДЮРАЦИЮ С ПЛЕЧОМ
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СТАВКА
НА ДЛИННУЮ
ДЮРАЦИЮ

Главный компонент внутри -
ETF c плечом на Treasuries

По мере снижения ставки ETF 
растет, хоть и со значительной 
волатильностью

Срок 2-3 года позволяет 
пересидеть локальные колебания 
корзины и ожиданий по ставке. 



8

ФАКТОРЫ ПОПУЛЯРНОСТИ 
ПРОДУКТА
Коробочные решения оказались
очень популярными благодаря:

Простоте оформления (полностью в Digital)01

Отсутствие необходимости принимать решение 
до завершения срока продукта

02

Отстутствие “видимой” волатильности 
по портфелю

03

Простота идеи внутри04

Осенью 2025 мы вышли на темп 
$3-4 млн в месяц
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ОТ ПЕРЕПРОДАЖИ
К “ПРОИЗВОДСТВУ”

На таком объеме оказалось экономически 
целесообразно содержать собственный 
Деривативный деск;

За 4 мес удалось собрать свою команду Деска 
и запустить первые собственные продукты;

Это дало значительное увеличение маржи
и открыло новые точки роста;

Позволило к концу второго года 
существования компании пересечь
точку операционной безубыточности.
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СМЕНА БИЗНЕС-МОДЕЛИ

Возможность дистрибуции 
собственных продуктов
через других брокеров
и страховые компании. 

Запуск продукта
в локальной валюте
как совместный проект
с банком для снижения
стоимости пассивов 

Брокерский
бизнес

Продуктовая 
фабрика

Регистрация собственной 
программы ценных бумаг
на локальной бирже


